e ALIANZA CON ELECTRICISTAS - CONTRATISTAS / ESCOS

no solo leinstalas el tablero
—ahorale cuidas la energia.

Con AstrealoT, ese mismo tablero deja de ser una obra gue entregas:
se vuelve un servicio que vigila la energia de tu cliente, le ayuda a bajar
el recibo de CFE y |le dice que atender — y a ti te deja un ingreso mes
con mes, no unafactura unica.

No soLo MEDIMOS Le decimos atucliente qué corregiry cuando —penalizacion de CFE, equipo
ineficiente, banco de capacitores—; el decide qué se hace; vy |la herramienta de M&V prueba el

ahorro con datos. Tu ejecutas y facturas.

® una plataforma hecha en méxico para plantas, farmacias y comercios

LO QUE GANAS

@1 - NUEVO SERVICIO @2 - RECURRENTE

algo nuevo que vender no solo el proyecto

"Monitoreo de energia" como servicio adicional Una relacion mensual, no unaventa unica que se
para cada cliente que ya atiendes — sin competir acaba el dia que entregas la obra.

por precio en la instalacion.

B3 - HERRAMIENTA M&YV 04 - SIN EQUIPO TECNICO

prueba el ahorro tu instalas, nosotros operamos
Datos que justifican el banco de capacitores y La plataforma, el motor de recomendaciones, los
demuestran, peso por peso, lo que le ahorraste al medidores homologados y el soporte los
cliente. ponemos Nosotros.

[ astreaiot alianza - méxico



e EL TABLERO ES EL CENTRO DE TODO

empiezas con energia.
creces atodo lodemas.

Casi todo el sensado de una operacion monta sobre infraestructura electrica que tu ya
tocas. Energia es tu punto de entrada —el recibo de CFE—; de ahi, el mismo cliente te
abre cada familia adyacente.

energia

D2D residencial clima / HVAC

. . TU TABLERO )
infra critilca , ) ) cadena de frio
tu ya estas aqul

proteccion agua [/ fugas

aire / STPS

® energia — tu nucleo (tu wedge natural) O expansion — el mismo cliente te lo abre

TU NUCLEO: ENERGIA

Submedicion por circuito - factor de potencia antes del recargo de CFE - predictivo de motoresy
compresores (firmade corriente, 2-4 semanas antes de lafalla) - generador validado. El motor de
recomendacion es tu herramienta de M&V — justifica el banco de capacitores y prueba el ahorro.

CROSS-cUTTING Y ereselbrazoqueinstalalaevidenciade cumplimiento — STPS, COFEPRIS,
SEMARNAT. El dato continuo detras del papel que tu cliente presenta al inspector. No certificamos ni
auditamos: generamos la prueba, con el nombre de tu cliente.
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e UNA OBRA,

MUCHOS SERVICIOS

cada punto donde ya pasas un cable
es un servicio que puedes vender.

Ejemplo: una planta. El mismo principio aplica a un comercio, un edificio o una casa

— cada sensor monta sobre |la infraestructura eléctrica gue tu ya instalas. Pones solo

los que apliquen. El colordice si es tu ndcleo o una expansion:

@® nicleo - energia (tu wedge)

@® expansion — el mismo cliente te 1la abre

motor critico %
predictivo por firma de corriente — avisas la falla 2-4
semanas antes y vendes el mantenimiento planeado

linea de aire comprimido
las fugas de aire que tu cliente paga en el recibo de luz

sub-tablero por circuito

submedicion — muestras a donde se va el recibo, por area
\ por turno

cuarto eléctrico

sobrecalentamiento del tablero detectado antes del
incendio

proceso f cuarto frio
temperatura de proceso o cadena de frio fuera de rango

» [0DO0O MONTA SOBRE TU OBRA

mas el monitoreo recurrente encima.

(K] astreaiot

compresor de aire

detectas la fuga interna antes de que dispare el consumo
de aire

tablero principal

factor de potencia y demanda CFE —justificas y vendes el
banco de capacitores

produccion *r STPS

calor, ruido y CO, continuos — la bitacora STPS lista para
el inspector

cuarto de maquinas
fuga de agua bajo bombas y equipos

El medidor de corriente revela el desgaste del motor sintocar el equipo; el tablero (4-5) es tu factor de
potencia; y cada punto se conecta a lo que ya cableas. Una sola visita, varios servicios que facturas —

astreaiot.com



e Y EN LA CASA - D2D RESIDENCIAL

laluz engancha. laproteccion
y el monitoreo se quedan.

Elstack de casa inteligente gue instalas en una sola visita —y el cliente que guiere
monitoreo 24/7 lo sube a la plataforma después. El color dice como cobras:

@ 1lave en mano — lo instalas y entregas, pago Unico

@® recurrente — monitoreo en plataforma, suscripcion

o tinaco - cisterna % o fuga de agua
nivel de agua — avisas antes de gue se queden sin agua, a cocina y banos — aviso en minutos, antes del piso
la app arruinado
o deteccion de gas o clima porcuarto
detector gue instalas, con corte opcional confort que el cliente controla local — sin suscripcion
o aire por ocupacion o iluminacion inteligente
el aire baja cuando no hay nadie — el recibo de CFE luz por presencia + escenas — el gancho de toda la venta
agradece
o puertas y ventanas o consumo de energia
contactos de seguridad gue instalas v entregas ves que aparato se come el recibo de CFE

+*+ ENGANCHAS CON LA LUZ, COBRAS LA RECURRENCIA

Entregas la iluminacion y las escenas en una visita (pago unico); el monitoreo 24/7 de agua, gas y energia
es la suscripcion que sigue cobrando. Una casa, un solo gateway.
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e COMO TRABAJAMOS JUNTOS

DOS FORMAS DE OFRECERLO

CON PLATAFORMA - RECURRENTE SIN PLATAFORMA - PAGO UNICO
monitoreo como servicio instalacion llave en mano

Energia y todas las familias adyacentes. El dato Para D2D residencial: iluminacion inteligente +
vive en la plataforma, el motor de recomendacion te proteccion que operan local, en la casa, sin
dice qgué atender, y el cliente paga una suscripcion suscripcion. Una venta e instalacion unica —
mensual. Agui esta la recurrencia yel M&V. Todo cobras el hardware y la mano de obra, sin

lo industrial y comercial vive aqui. plataforma de por medio.

- rev-share mensval o margen de
reventa - margen de hardware + instalacion

Enganchas conlainstalacién; subes al monitoreo cuando el cliente lo pide. El llave en mano (casa) es el camino
simple; si después quiere proteccion y monitoreo 24/7, lo mueves a la plataforma — y vuelve recurrente.

EL MODELO - LA ESCALERA

ENTRADA ESCALA ESTRATEGICO

autorizado certificado premier

Margen base, soporte estandar. Mayor margen, SLA prioritario, Margen premium, soporte

Arrancas con un cliente piloto. recetas certificadas. dedicado, posible exclusividad
regional.

tudaslacara(Ll), nosotros el L2. co-marca: "con tecnologia AstrealoT".

Tu instalas, revendes y atiendes al cliente; nosotros Tu marca al frente; reportes en marca blanca como

la plataforma, el CTHO1 homologado y el motorde opcion premium.

recomendacion.

tu proximo cliente, con energia bajo control.

I

Disenemos juntos el primer piloto con uno de tus clientes — una correccion
bien vendida con estos datos suele pagar el primer ano. Ves la recurrencia y el
MEV en tu propia cartera antes de escalar.

empezares facil: sin inventario ni cuota de entrada - te capacitamos - arrancas con un cliente piloto

contacto@astreatechnologies.com astreaiot.com Monterrey, N.L.
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